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Monica Mendoza nace en Barcelona y a una edad
muy temprana (16 anos), se inicia en el mundo de

las ventas pasando por todos sus niveles
(comercio, televentas, venta directa, key
account...).

Sera un mundo que le
compaginar con sus estudios de

, €l cual lograra

siendo Dra.
Comercial de una de las empresas de Grupo
Intercom (www.SoloStocks.com) a los 25 aios.
Se especializa realizando un
y después de 5
anos en Grupo Intercom decide dar el paso de
crear su propia empresa, la
, donde ofrece todos los servicios
relacionados con las ventas que una empresa
pueda necesitar: la formacion en habilidades y
competencias de los vendedores y directores
comerciales, outsourcing de equipos comerciales,
seleccion de vendedores 'y consultoria
especializada en ventas que permita analizar
todos los procesos comerciales de la empresa y
poderlos optimizar.
Desde hace 4 anos dirige personalmente el Open
Channel de la marca de electronica de consumo
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, es
(Universidad Auténoma de Barcelona),
(Colegio de Agentes Comerciales de Barcelona) y
de varias instituciones publicas, confederaciones
de empresarios, y camaras de comercio.

Ha impartido formacion a los
vendedores de

entre otros y se ha especializado
en la disciplina que permite conocer lo que
, algo que va mas alla de lo que

, €n una interaccion comercial.

miembro del CMN (Circulo de Mujeres de

Negocios) y actualmente es la
(tercera patronal de Cataluna).

Humanista defensora de los

, realiza con
personas con discapacidades fisicas, ha sido
voluntaria en hospitales y ha realizado sesiones
de terapia dirigidas a la reinsercion a un colectivo
de presos (condenamos por homicidio o
asesinato), del Centro Penitenciario Modelo de
Barcelona.
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